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TheirStack es una plataforma de inteligencia de ventas y datos tecnogréficos disefiada
para equipos de marketing B2B, SDRs y agencias de reclutamiento. Su funcién principal es
identificar el stack tecnoldgico interno de las empresas analizando mas de 180 millones de
ofertas de empleo en 195 paises. Permite descubrir herramientas invisibles como CRMs,
ERPs o bases de datos que no aparecen en el frontend, facilitando la deteccion de sefiales

de intencion de compra y necesidades de contratacion.
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INFORMACION DE LA HERRAMIENTA

Qué y para quién es

TheirStack es una plataforma de inteligencia de ventas (Sales Intelligence) y datos tecnogréficos basada
en el analisis de ofertas de empleo. A diferencia de las herramientas que rastrean el codigo fuente de una
web, TheirStack analiza qué tecnologias mencionan las empresas en sus vacantes activas y pasadas para
identificar su stack tecnoldgico interno (CRMs, ERPs, bases de datos o frameworks).

En el ambito profesional, esta dirigida a departamentos de ventas (SDR/BDR), marketing B2B y equipos
de andlisis de mercado que buscan sefiales de intencién de compra basadas en el crecimiento de equipos
técnicos o cambios en la infraestructura tecnolégica de sus clientes potenciales.

Principal ventaja profesional

Permite descubrir tecnologias "invisibles" (aquellas que no aparecen en el frontend de una web, como un
software de néminas o una base de datos interna) analizando mas de 180 millones de ofertas de empleo.
Esto ofrece una ventaja competitiva al identificar necesidades reales de contratacién e inversion tecnologica
antes que la competencia.

Para quién no es

No es apta para profesionales que busquen una base de datos de contactos directos (emails o teléfonos),
ya que la herramienta se centra en el andlisis de cuentas (empresas) y no de personas. Tampoco es ideal
para empresas con un ticket medio muy bajo donde el nivel de prospeccién técnica no justifique el coste de
la suscripcion.

Funcionalidades clave

- Identificacion de stack tecnolégico basado en ofertas de empleo (195 paises monitorizados).

- Alertas de sefiales de contratacién (Hiring Intent) para detectar cuando una empresa expande departamen-
tos especificos.

- Buscador avanzado de empresas con filtros por tecnologia, ubicacién, tamafio y facturacion.

- Puntuacion de confianza (Confidence Score) basada en la frecuencia y contexto de las menciones
tecnoldgicas.

- Histérico de vacantes para entender la evolucidn técnica de una cuenta.

- Exportacién de datos para alimentar CRMs u otras herramientas de Outreach.

Precios

La herramienta utiliza un sistema de créditos (Company Credits para revelado/exportaciéon y API Credits para
consultas automatizadas).

- Version gratuita: Incluye 50 créditos de empresa y 200 créditos de APl al mes (limitada a 5 paginas de
resultados y 25 resultados por pagina).

- Rango de precios: Desde los 59% hasta los 400$+ al mes.

- Plan Starter (59%/mes): Acceso completo con 1.500 créditos de API.

- Plan Pro (169%/mes): Orientado a equipos con mayor volumen, incluye 10.000 créditos de API.

- Plan Scale (400$%/mes): Para uso intensivo con 50.000 créditos de API.

- Los créditos pagados no utilizados tienen una validez de hasta 12 meses.

Perfil del usuario

- Empresas de Software (SaaS) que venden complementos o migraciones de otras tecnologias.

- Agencias de reclutamiento técnico (IT Recruitment) que buscan empresas con alta demanda de perfiles
especificos.

- Equipos de Sales Operations que necesitan enriquecer su CRM con datos de infraestructura interna.

- Consultoras tecnolégicas y de transformacion digital.

Nivel técnico requerido

- Uso de la plataforma web: Bajo. Interfaz intuitiva similar a un buscador de LinkedIn.

- Implementacién/Configuracion: Medio (si se utiliza la APl o Webhooks para automatizar procesos).

- Conocimientos necesarios: Comprension basica de ecosistemas tecnoldgicos para filtrar correctamente por
herramientas competidoras o complementarias.

Ejemplos de uso profesional
- Detectar empresas que estan contratando activamente especialistas en Salesforce para ofrecer servicios
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de consultoria o herramientas de optimizacion para CRM.

- Crear listas de prospeccion de empresas que utilizan tecnologias obsoletas para proponer proyectos de
migracion.

- Recibir alertas cuando un cliente de la competencia publica una oferta de trabajo que menciona una
tecnologia rival, indicando una posible ventana de sustitucion.

Uso y distribucion

- Version web (Saas).

- API propia para integracion de datos en flujos de trabajo personalizados.

- Webhooks para recibir notificaciones en tiempo real sobre nuevas ofertas de empleo detectadas.

Integraciones

- Facilidad de integracién: Nivel medio (orientado a desarrolladores via API).

- API propia: Dispone de una API robusta para consulta de empresas, ofertas laborales y datos tecnograficos.
- Posibilidad de conectar con herramientas de enriquecimiento de contactos (como Apollo o Prospeo) para

completar el ciclo de prospeccién (Herramienta identifica empresa + Herramienta externa identifica cargo).

Notas finales

Informacién legal, licencias, contratos

- Suscripcion mensual sin compromiso de permanencia (cancelacion en cualquier momento).

- Los datos revelados (Company reveals) permanecen accesibles y exportables sin coste adicional durante
90 dias desde el consumo del crédito.

- Uso de datos estructurados de fuentes publicas (portales de empleo, webs corporativas).

Otros
Es una de las alternativas méas econdémicas frente a gigantes como BuiltWith o HG Insights, especialmente
para casos de uso centrados en el mercado laboral y software interno.

Para mas informacion:

- Sitio web oficial: https://theirstack.com

- Precios: https://theirstack.com/en/pricing

- Documentacioén técnica (API): https://theirstack.com/en/docs/pricing
- LinkedIn: https://lwww.linkedin.com/company/theirstack
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CONSEJOS DE IMPLANTACION
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Aplicacién profesional

TheirStack se posiciona como una herramienta de inteligencia de ventas (Sales Intelligence) y analisis
tecnografico para empresas B2B, consultoras tecnoldgicas y agencias de recruitment IT. Su aplicacion
principal es la prospeccion basada en el gasto real y el crecimiento operativo de las cuentas mediante el
andlisis de ofertas de empleo en méas de 195 paises. Es ideal para empresas con un ticket medio alto que
requieren una segmentacion precisa basada en herramientas internas (ERPs, CRMs, seguridad) que no son
visibles externamente. El presupuesto varia segun el volumen de datos necesario, con planes que escalan
desde los 59% hasta los 400$+ mensuales.

Madurez digital requerida

- Usuarios: Nivel basico para el uso de la interfaz web (blsquedas y filtros). Nivel intermedio para la
interpretacion de los datos tecnograficos y la creacion de secuencias de ventas personalizadas basadas
en sefiales de contratacion.

- Empresa/Departamentos: Los departamentos de Ventas (SDR/BDR) y Marketing deben tener procesos es-
tablecidos de prospeccion saliente (Outbound) y gestion de leads. Si se desea automatizar, el departamento
de Sales Ops o IT debe tener capacidad para trabajar con APIs y Webhooks.

Plan orientativo de implantacién

Pasos necesarios y estimaciones

- Evaluacioén inicial (1 semana): Identificacion de las tecnologias clave de la competencia o complementarias
que sefialan una oportunidad de venta. Definicién de los perfiles de "Buyer Persona" asociados a esas
tecnologias.

- Configuracion y Piloto (2 semanas): Configuracion de alertas de "Hiring Intent" para cuentas estratégicas.
Realizacion de una prueba de concepto exportando una lista de 50-100 empresas para validar la calidad de
la sefial tecnoldgica.

- Integracion y Flujo de trabajo (3-4 semanas): Conexion via AP| o exportacion CSV hacia el CRM (Salesforce,
HubSpot) y herramientas de enriquecimiento de contactos para localizar a los decisores dentro de las
empresas detectadas.

- Despliegue total: Depende del volumen de la fuerza de ventas, pero la herramienta es operativa de forma
inmediata tras la configuracion de filtros.

Necesidades de formacion del equipo

- Capacitacion en el uso de filtros avanzados y operadores booleanos para refinar las basquedas de empleo.
- Talleres sobre cdmo transformar una "sefial de contratacion” (ej. empresa busca experto en AWS) en un
argumento de venta relevante.

- Formacion técnica basica para el equipo de operaciones sobre el consumo de créditos y gestién de la API.

Perfiles necesarios

- Perfiles técnicos: Especialista en Sales Operations o desarrollador para la integracion de la API con el stack
de marketing existente.

- Personal interno: SDRs y Account Executives para la ejecucion de la prospeccion.

- Otros: No suele requerir consultoria externa debido a la simplicidad de su interfaz SaaS.

Retorno de la inversion (ROI)

- Tiempos: Se espera ver resultados en la calidad del pipeline en los primeros 3 meses de uso activo.

- Medicién y KPlIs: Incremento en la tasa de respuesta (Reply Rate) de campanias frias al usar mensajes
personalizados por tecnologia, reduccion del tiempo de investigacion de cuentas (Research time) y nimero
de nuevas oportunidades generadas a partir de sefales de contratacion.

Otros

- Diferenciacion de datos: A diferencia de herramientas como BuiltWith que analizan el c6digo web (frontend),
TheirStack ofrece visibilidad sobre el software de gestion interna, lo que permite atacar necesidades de
infraestructura profunda.

- Validez de créditos: Los créditos pagados tienen una duracién de 12 meses, lo que ofrece flexibilidad para
empresas con picos estacionales de prospeccion.

- Estrategia combinada: Para obtener el méximo valor, debe combinarse con herramientas de biusqueda de
personas, ya que TheirStack identifica la "Cuenta" (empresa) pero no el "Lead" (contacto individual).
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PREGUNTAS FRECUENTES

¢Qué es TheirStack y en qué se diferencia de otros proveedores de datos tecnograficos?

TheirStack es una plataforma de Sales Intelligence que identifica el stack tecnolégico de las empresas analizando ofertas
de empleo actuales e histdricas. A diferencia de herramientas como BuiltWith, que rastrean el cddigo fuente de una web
(frontend), TheirStack detecta software interno como CRMs, ERPs o bases de datos que no son visibles externamente,
extrayendo informacion de las vacantes en 195 paises.

¢Para qué tipo de profesionales es mas util esta herramienta?

Esté disefiada para equipos de ventas B2B (SDR/BDR), departamentos de marketing, agencias de reclutamiento IT y
consultoras de transformacion digital. Es especialmente valiosa para profesionales que necesitan identificar sefiales de
intencion de compra basadas en el crecimiento de equipos técnicos o la adopcién de infraestructuras especificas.

¢, Ofrece TheirStack datos de contacto directos de los responsables de compra?

No, la plataforma se centra exclusivamente en datos a nivel de cuenta (empresa) y andlisis del mercado laboral. No
proporciona correos electronicos ni nimeros de teléfono de individuos. No obstante, permite exportar los datos para
integrarlos con herramientas externas de prospeccion que si facilitan el contacto directo.

¢Existe unaversion gratuita disponible?

Si, TheirStack dispone de un plan gratuito que incluye 50 créditos de empresa y 200 créditos de API al mes. Esta
version tiene limitaciones operativas, como un maximo de 5 paginas de blsquedas y 25 resultados por pagina, sirviendo
principalmente para pruebas iniciales del servicio.

¢Como funciona el sistema de créditos y cuanto cuestan los planes de pago?

La herramienta utiliza créditos para revelar datos de empresas y realizar consultas via API. Los planes comienzan en
59%/mes (Starter) hasta més de 400$/mes (Scale). Una caracteristica diferencial es que los créditos pagados y no
consumidos mantienen su validez durante 12 meses, siempre que la suscripciéon permanezca activa.

¢, Qué es el 'Confidence Score' o puntuacion de confianza?

Es un indicador métrico que evalla la fiabilidad de que una empresa utilice una tecnologia especifica. Se calcula
analizando la frecuencia de las menciones, el contexto dentro de la oferta de trabajo y la actualidad de las vacantes
detectadas, reduciendo asi los falsos positivos.

¢,Cumple con las normativas de privacidad y proteccién de datos?

La plataforma utiliza exclusivamente datos estructurados provenientes de fuentes publicas, como portales de empleo
y sitios web corporativos. Al no gestionar datos de caracter personal (Pll) de ciudadanos individuales, facilita el
cumplimiento normativo en entornos de prospeccion profesional.

¢Es posible integrar TheirStack con otros flujos de trabajo técnicos?

Si, la plataforma ofrece una API propia y un sistema de Webhooks para automatizar la recepcion de sefiales de
contratacién en tiempo real. Aunque el uso de la interfaz web es sencillo, la integracion con CRMs o herramientas de
automatizacion personalizadas requiere un nivel de conocimientos técnicos medio para el manejo de su documentacion
API.

¢, Qué sucede con los datos que ya he consultado si cancelo la suscripciéon?

Los datos revelados mediante el consumo de créditos permanecen accesibles y disponibles para su exportacion sin coste
adicional durante un periodo de 90 dias desde que se utilizaron los créditos por primera vez.

¢Es TheirStack una tecnologia de codigo abierto (Open Source)?

No, es una solucién SaaS (Software as a Service) propietaria disponible bajo suscripcién comercial. Aunque no se
puede descargar de repositorios como GitHub para su autohospedaje, ofrece acceso programatico mediante su API
para desarrolladores.
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CONTRATOSY CONDICIONES

Informe técnico descriptivo

Principales recomendaciones

- Validacion de la base legal: Al utilizar TheirStack para prospeccion, asegurate de que el tratamiento de
datos de contactos profesionales se base en el "interés legitimo" (Art. 6.1.f RGPD), limitando el contacto
estrictamente a fines profesionales y B2B.

- Actualizacion del Registro de Actividades de Tratamiento (RAT): Al integrar esta herramienta en tu
flujo de ventas, debes incluir a "THEIRSTACK SL" como un encargado del tratamiento en la categoria de
proveedores de Sales Intelligence.

- Gestion de bajas (Opt-out): Si utilizas los datos para campafias de correo frio (cold emailing), es obligatorio
incluir un sistema sencillo de baja y respetar inmediatamente las solicitudes de oposicion al tratamiento.

- Uso de la APl y Webhooks: Si integras los datos en un CRM propio, asegurate de marcar el origen de los
leads como "TheirStack" para mantener la trazabilidad de la fuente original de los datos, tal como exigen sus
condiciones de uso.

Ley de Inteligencia Artificial (Al Act)

- Clasificacion de riesgo: La herramienta se clasifica generalmente como de riesgo minimo bajo la Al Act,
ya que se utiliza para analisis de datos publicos y optimizacién de procesos comerciales B2B.

- Transparencia: Al utilizar modelos de 1A (como OpenAl, declarado como sub-procesador) para el proce-
samiento de ofertas de empleo y extraccion de entidades, la empresa cumple con el deber de informacion
técnica sobre el procesamiento automatizado de datos estructurados.

Privacidad y proteccion de datos

- Responsabilidades: Existe una relacién de Corresponsabilidad/Encargado del tratamiento. TheirStack
actlia como proveedor de la plataforma, pero el cliente es el responsable de como utiliza y contacta a los
sujetos incluidos en los datos de "Business Information".

- Ubicacién de los datos: TheirStack es una empresa espafiola. No obstante, utiliza infraestructura técnica
(hosting y bases de datos) de proveedores estadounidenses como Vercel, Render, Snowflake y ClickHouse.
- Transferencia internacional: Se producen transferencias internacionales de datos a EE.UU. El cumplim-
iento se articula mediante Clausulas Contractuales Tipo (SCCs) incluidas en su Data Processing Adden-
dum (DPA) para garantizar un nivel de proteccion equivalente al de la UE.

- Derechos ARCO: La plataforma dispone de un canal directo (hi@theirstack.com) para que cualquier
interesado ejercite sus derechos de acceso, rectificacion, supresion u oposicion.

Propiedad intelectual

- Propiedad de las consultas: El cliente mantiene la propiedad de los criterios de blsqueda y datos
introducidos en la plataforma.

- Propiedad del resultado: TheirStack otorga una licencia de uso sobre los datos extraidos (Licensed
Materials), permitiendo su uso para investigacion de mercado, ventas transfronterizas y reclutamiento.

- Restriccién de reventa: Esta prohibido revender la base de datos de TheirStack de forma masiva o crear
un producto competidor directo utilizando su tecnologia de raspado (scraping) o su estructura de datos SEO.

Usos y prohibiciones

- Usos admitidos: Prospeccién comercial B2B, andlisis tecnogréfico, enriquecimiento de CRM, reclutamiento
y redistribucion parcial de datos bajo login/paywall propio.

- Usos prohibidos: Queda estrictamente prohibido el uso de la herramienta para fines de SEO (creacion
de paginas publicas indexables con sus datos), el uso por menores de 18 afios, y compartir credenciales de
acceso con personas ajenas a la organizaciéon contratante.

Seguridad y certificaciones

- Seguridad: Implementan medidas técnicas estandar que incluyen cifrado en transito, controles de acceso
por identidad (Kinde) y monitoreo de red (Cloudflare).

- Auditoria: Sus condiciones incluyen el derecho del cliente a solicitar informacién sobre el cumplimiento de
seguridad o realizar auditorias bajo peticion razonable.

Otros
- Origen de los datos: La herramienta basa su funcionamiento en el "scraping" de fuentes publicas (portales
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de empleo, LinkedIn, webs corporativas). Bajo la legislacion europea y la jurisprudencia reciente, el acceso a
datos publicos para fines profesionales es licito siempre que no vulnere las medidas anti-bot del sitio origen
de forma abusiva.

- Vigencia de créditos: Los créditos de API tienen una validez de 12 meses, lo que ofrece flexibilidad
contractual superior a la media del sector.

Fuentes consultadas:

- Contrato de términos y condiciones

- Addendum de Procesamiento de Datos (DPA)
- Declaracién de conformidad RGPD

- Politica de privacidad

- Listado de sub-procesadores de datos
- Politica de Cookies

Para mas informacién y herramientas:
Explora look4.tools para descubrir las mejores soluciones tecnoldgicas del mercado.

Inicio Todas las herramientas Categorias

Este documento ofrece recomendaciones generadas mediante analisis humano y sistemas de IA automatizados. La informacion tiene caracter
meramente informativo y no constituye asesoramiento legal, profesional ni garantia de resultados. Las marcas, logotipos y nombres comerciales
pertenecen a sus respectivos propietarios y se utilizan Unicamente con fines identificativos.
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