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Taplio.com
Plataforma integral de Inteligencia Artificial diseñada para founders, equipos de ventas B2B 
y creadores que buscan escalar su marca personal en LinkedIn. Permite automatizar la 
creación de contenido viral, programar publicaciones, analizar métricas de rendimiento y 
captar leads cualificados. Es la solución ideal para profesionales que necesitan mantener 
una presencia constante y autoritaria en la red social profesional sin invertir horas diarias 
en redacción o prospección manual.

Visitar Sitio Oficial Preguntar a ChatGPT Preguntar a Claude Preguntar a Grok

Contenido del Dossier

• Información de la Herramienta

• Consejos de Implantación

• Preguntas Frecuentes

• Contratos y Condiciones

https://look4.tools/es/
https://look4.tools/es/tool/taplio-com/
https://look4.tools/es/tool/taplio-com/
https://taplio.com?utm_source=look4.tools
https://chatgpt.com/?prompt=Me%20gustar%C3%ADa%20charlar%20sobre%20el%20contenido%20de%20https%3A%2F%2Flook4.tools%2Fes%2Ftool%2Ftaplio-com%2Ftaplio-com.md
https://claude.ai/new?q=Me%20gustar%C3%ADa%20charlar%20sobre%20el%20contenido%20de%20https%3A%2F%2Flook4.tools%2Fes%2Ftool%2Ftaplio-com%2Ftaplio-com.md
https://grok.com/?q=Me%20gustar%C3%ADa%20charlar%20sobre%20el%20contenido%20de%20https%3A%2F%2Flook4.tools%2Fes%2Ftool%2Ftaplio-com%2Ftaplio-com.md


look4.tools look4.tools/es/tool/taplio-com/

Documento actualizado el 08/05/2026 |  Consultar información actualizada Página 2 de 7

INFORMACIÓN DE LA HERRAMIENTA

 Qué y para quién es
Taplio es una plataforma "todo en uno" basada en Inteligencia Artificial diseñada exclusivamente para 
la gestión, crecimiento y automatización del branding personal en LinkedIn. Permite a los usuarios crear 
contenido viral, programar publicaciones, analizar métricas avanzadas y captar leads sin salir de un mismo 
ecosistema. 

En el ámbito profesional, está dirigida a:
- Founders y Directivos: Que buscan posicionarse como referentes (Thought Leadership) con el mínimo 
tiempo invertido.
- SDRs y Equipos de Ventas: Que utilizan LinkedIn como canal principal de prospección y prospección 
social (Social Selling).
- Consultores y Creators: Que necesitan una cadencia de publicación constante para atraer clientes 
orgánicos.

 Principal ventaja profesional
La capacidad de transformar tendencias y datos de más de 5 millones de publicaciones virales en borradores 
personalizados de forma casi instantánea, unificando en una sola herramienta lo que normalmente requeriría 
un redactor, un programador de posts y una base de datos de leads.

 Para quién no es
- Gestores Multiplataforma: Profesionales que necesitan gestionar Instagram, X o TikTok simultáneamente, 
ya que Taplio es 100% específico de LinkedIn.
- Creadores de "Voz de Autor" Purista: Perfiles que rechazan cualquier asistencia de IA para mantener un 
estilo extremadamente personal y único.
- Empresas con presupuesto muy bajo: Usuarios que buscan una herramienta gratuita o muy económica 
de programación simple, ya que su valor real reside en sus planes de pago.

 Funcionalidades clave
- Generador de Posts con IA: Creación de contenido basado en temas, URLs de blogs o vídeos de YouTube.
- Biblioteca de Inspiración Viral: Acceso a más de 5 millones de posts de alto rendimiento filtrados por 
nicho.
- Creador de Carruseles: Generación automática de carruseles visuales a partir de texto o enlaces.
- Base de Datos de Leads (Pro): Acceso a más de 3 millones de contactos segmentables por industria y 
cargo.
- Automatización de Interacción: Respuestas inteligentes (Smart Replies) y DMs automáticos basados en 
interacciones.
- Analítica Avanzada: Métricas detalladas sobre crecimiento de seguidores y rendimiento de posts más allá 
de lo que ofrece LinkedIn nativo.

 Precios
Taplio ofrece una prueba gratuita de 7 días (acceso Pro) y 30 días de garantía de reembolso.
- Starter: ~39$ /mes. Incluye programación, biblioteca viral y analíticas. No incluye funciones de IA.
- Growth: ~65$ /mes. Desbloquea el generador de posts, carruseles y respuestas con IA (límite de 250 
créditos/mes).
- Pro: ~199$ /mes. Créditos de IA ilimitados, base de datos de leads y funciones de envío de mensajes 
masivos.

 Perfil del usuario
- Empresas B2B: Departamentos de marketing y ventas que buscan escalar la presencia de sus empleados.
- Agencias de Marca Personal: Profesionales que gestionan las cuentas de varios clientes/directivos.
- Solopreneurs: Autónomos que necesitan automatizar su marketing para centrarse en sus servicios.

 Nivel técnico requerido
- Uso: Bajo. Interfaz intuitiva tipo SaaS, similar a Canva o Buffer.
- Configuración: Bajo. Se integra mediante una extensión de Chrome y vinculación de cuenta mediante 
cookies/auth.
- Conocimientos necesarios: Nociones básicas de marketing de contenidos y funcionamiento de algoritmos 
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de redes sociales.

 Ejemplos de uso profesional
- Social Selling: Identificar quién ha dado 'like' a un post sobre un problema específico y enviar un DM 
personalizado automáticamente.
- Employee Advocacy: Ayudar a que los directivos de una empresa publiquen contenido relevante cada 
mañana en menos de 5 minutos utilizando el "AI Copilot".
- Reutilización de Contenido: Convertir un vídeo técnico de YouTube de la empresa en 3 posts de LinkedIn 
y un carrusel educativo.

 Uso y distribución
- Versión web: Plataforma principal accesible desde cualquier navegador.
- Extensiones del navegador: Taplio X (Chrome), clave para obtener métricas e inspiración mientras se 
navega por LinkedIn.
- Versión móvil: Web adaptada.

 Integraciones
- Facilidad de integración: Media (No-code mediante Zapier).
- Zapier: Conexión con CRMs como Salesforce, HubSpot o Pipedrive para exportar leads captados en 
LinkedIn.
- Lempire Ecosystem: Integración nativa con Lemlist para campañas de frío multicanal.

 Notas finales
 Información legal y licencias
Taplio utiliza métodos de autenticación basados en cookies. Aunque se esfuerzan por simular el com-
portamiento humano para evitar bloqueos, el uso de herramientas de automatización de terceros siempre 
conlleva un riesgo residual respecto a los Términos de Servicio de LinkedIn.

 Otros
- El plan Starter puede resultar confuso para nuevos usuarios ya que, a pesar de promocionarse como 
herramienta de IA, este plan básico no permite generar texto automáticamente.
- La herramienta es propiedad de Lempire, lo que garantiza actualizaciones frecuentes y una visión muy 
orientada a ventas B2B.

 Para más información:
- Sitio web oficial
- Precios y planes
- LinkedIn oficial
- Extensión Chrome
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CONSEJOS DE IMPLANTACIÓN

 Aplicación profesional
- B2B y Redes de Ventas: Herramienta de alto rendimiento para equipos de SDRs y perfiles de Social Selling 
que necesitan prospectar y generar autoridad simultáneamente.
- Presupuesto: Rango medio-alto (39$ - 199$/mes). La inversión se justifica si LinkedIn es el canal principal 
de captación de clientes; para un uso esporádico, el coste es elevado comparado con alternativas básicas.
- Puntos clave: Centralización de la estrategia (contenido + prospección + analítica) en un único ecosistema, 
evitando la dispersión en múltiples herramientas.

 Madurez digital requerida
- Usuarios: Nivel intermedio. Aunque la interfaz es intuitiva, requiere criterio editorial para supervisar y editar 
los borradores de IA, que a menudo pueden sonar genéricos o robóticos si no se personalizan (se estima 
entre 15-30 minutos de edición por post para mantener la autenticidad).
- Empresa: Organizaciones con una estrategia de Employee Advocacy activa o agencias de marca personal 
que gestionan múltiples cuentas de directivos.

 Plan orientativo de implantación
 Pasos necesarios y estimaciones
- Fase 1: Evaluación y Configuración (Semana 1): Instalación de la extensión Taplio X, vinculación de 
cuentas mediante cookies y definición de temas de interés para alimentar el algoritmo de IA.
- Fase 2: Prueba de Concepto (Semanas 2-3): Generación de los primeros 10-15 posts usando la biblioteca 
viral. Ajuste del tono de voz y creación de las primeras listas de leads basadas en interacciones.
- Fase 3: Despliegue y Rutina (Mes 1): Implementación del calendario editorial. Configuración de automa-
tizaciones de respuesta (Smart Replies) para acelerar el compromiso.
- Fase 4: Optimización (Mes 2+): Análisis de métricas avanzadas (seguidores vs. impresiones) y exportación 
de leads calificados hacia el CRM (vía Zapier o integración nativa con Lemlist).

 Necesidades de formación del equipo
- Copywriting con IA: Formación en cómo "humanizar" los borradores generados para evitar el estilo 
estándar de la herramienta y mejorar el engagement.
- Gestión de Riesgos de Cuenta: Capacitación sobre los límites de seguridad de LinkedIn para evitar 
bloqueos por exceso de automatización.

 Perfiles necesarios
- Perfiles técnicos: No requiere perfiles técnicos especializados. Un perfil de Marketing Digital o Growth 
Hacker puede liderar la implementación.
- Personal externo recomendado: Consultores de marca personal para definir la estrategia de contenidos 
inicial.

 Retorno de la inversión (ROI)
- Ahorro de tiempo: Los usuarios reportan un ahorro de hasta 10 horas semanales en investigación y 
redacción de contenido.
- KPIs clave: Tasa de respuesta en mensajes directos (DMs), número de leads exportados al CRM, 
crecimiento mensual de impresiones orgánicas y tasa de conversión de perfil (visitas vs. solicitudes de 
conexión).

 Otros
- Seguridad y Cumplimiento: Es fundamental saber que Taplio utiliza autenticación basada en cookies, 
técnica que contraviene los Términos de Servicio oficiales de LinkedIn; el uso de automatizaciones de 
interacción debe ser moderado para minimizar el riesgo de shadowban o restricciones temporales.
- Limitaciones de Créditos: Los planes Starter y Standard tienen límites de créditos de IA que pueden 
agotarse rápidamente si se publica más de una vez al día; el plan Pro es el único con uso ilimitado y acceso 
total a la base de datos de leads.
- Atención al Cliente: Se han reportado tiempos de respuesta lentos en el soporte técnico durante fines de 
semana, por lo que se recomienda una configuración cuidadosa durante días laborables.
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PREGUNTAS FRECUENTES

¿Qué es Taplio?
Taplio es una plataforma integral impulsada por inteligencia artificial diseñada específicamente para la construcción de 
marca personal y la generación de prospectos en LinkedIn. Combina funciones de creación de contenido, programación 
de publicaciones, análisis de métricas y herramientas de prospección comercial en una única interfaz.

¿Para qué sirve esta herramienta en un entorno profesional?
Su propósito principal es optimizar el tiempo que líderes de opinión, fundadores y equipos de ventas dedican a 
LinkedIn. Permite escalar la presencia digital mediante la creación de contenido basado en datos, la automatización 
de interacciones para ventas sociales (social selling) y la monitorización de resultados para mejorar la estrategia de 
networking B2B.

¿Cuánto cuesta y qué planes ofrece?
Taplio opera bajo un modelo de suscripción mensual con tres niveles: el plan Starter (aprox. 39$) enfocado en 
programación y analítica; el plan Growth (aprox. 65$) que habilita las funciones de generación de contenido por IA; y 
el plan Pro (aprox. 199$) diseñado para equipos que requieren acceso ilimitado a créditos de IA y bases de datos de 
leads.

¿Tiene versión gratuita?
No dispone de una versión gratuita permanente. Sin embargo, ofrece un periodo de prueba de 7 días para el plan Pro y 
una garantía de reembolso de 30 días tras el primer pago si el servicio no cumple con las expectativas del usuario.

¿Es open source o puedo descargarlo de GitHub?
No, es un software propietario de tipo SaaS (Software as a Service) gestionado por la empresa Lempire. No existe una 
versión de código abierto ni está disponible para descarga o auto-alojamiento en repositorios como GitHub.

¿Es una tecnología segura y cómo afecta a mi cuenta de LinkedIn?
La herramienta utiliza una extensión de navegador (Taplio X) y autenticación basada en cookies para operar. Aunque 
implementa sistemas de simulación de comportamiento humano para reducir riesgos, el uso de herramientas de 
automatización de terceros siempre implica un riesgo residual de incumplimiento de los términos de servicio de LinkedIn.

¿Cómo afronta la privacidad de los datos?
Taplio recopila datos necesarios para el rendimiento de las publicaciones y la gestión de leads. Al integrarse con otros 
CRMs o con el ecosistema de Lemlist, el flujo de datos se gestiona bajo los estándares de seguridad de Lempire, aunque 
el usuario debe configurar los permisos de la extensión de Chrome de manera consciente.

¿Requiere conocimientos técnicos avanzados para su configuración?
No, el nivel técnico requerido es bajo. La plataforma está diseñada para ser intuitiva, similar a otras herramientas de 
gestión de redes sociales. Se configura mediante una extensión de Chrome y requiere nociones básicas de marketing 
de contenidos para aprovechar sus funciones de personalización.

¿Permite gestionar varias redes sociales simultáneamente?
No. A diferencia de otras herramientas de gestión de redes sociales, Taplio está hiper-especializada exclusivamente en 
LinkedIn. No ofrece soporte para Instagram, X (Twitter), Facebook o TikTok.

¿Se puede integrar con plataformas de terceros?
Sí, ofrece una integración nativa con Lemlist y se puede conectar con CRMs profesionales como HubSpot, Salesforce o 
Pipedrive a través de Zapier (No-code), facilitando el trasvase de leads captados directamente al embudo de ventas.
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CONTRATOS Y CONDICIONES

 Principales recomendaciones
- Riesgo de cuenta en LinkedIn: Taplio utiliza métodos que simulan el comportamiento humano pero, 
legalmente, LinkedIn prohíbe el uso de herramientas de automatización de terceros. El uso de esta tecnología 
puede derivar en restricciones o cierre de la cuenta de LinkedIn, riesgo que el usuario asume íntegramente 
según los términos de la herramienta.
- Supervisión de contenido IA: La empresa debe revisar todo contenido generado por la IA antes de 
publicarlo. Taplio declina responsabilidad legal por contenidos ofensivos o inapropiados generados por sus 
algoritmos.
- Uso de la base de datos de Leads: Antes de contactar con perfiles de la base de datos de "Pro", valide que 
el tratamiento cumple con el interés legítimo y las normativas de prospección comercial (LSSI en España).

 Ley de Inteligencia Artificial (AI Act)
- Clasificación: Taplio actúa como un sistema de IA de propósito general para la generación de contenidos.
- Transparencia: Bajo el AI Act, las empresas deben informar o etiquetar los contenidos que han sido 
generados o modificados por IA, especialmente si pueden confundirse con contenido auténtico (branding 
personal).
- Responsabilidad del usuario: El usuario final en la UE es responsable de garantizar que el uso de la IA 
no se utilice para prácticas prohibidas (manipulación o engaño).

 Privacidad y protección de datos
- Responsabilidades: Taplio (lEmpire) actúa como Responsable del Tratamiento de los datos de su cuenta, 
pero el usuario es el Responsable del Tratamiento de los datos de terceros (leads, contactos de LinkedIn) 
que gestione a través de la plataforma.
- Ubicación de los datos: Los datos se transfieren y procesan principalmente en Estados Unidos (Google 
Cloud Platform), lo que implica una transferencia internacional de datos.
- Transferencia internacional: La empresa debe verificar que dicha transferencia se ampara bajo el marco 
del EU-U.S. Data Privacy Framework o mediante Cláusulas Contractuales Tipo (SCCs).
- Derechos ARCO: Los usuarios pueden ejercer sus derechos de acceso, rectificación, supresión y oposición 
enviando un correo al delegado de protección de datos de lEmpire (indicado en su política).

 Propiedad intelectual
- Propiedad de datos: El usuario mantiene la propiedad de los archivos y datos que sube a la plataforma.
- Propiedad del resultado: El usuario retiene los derechos sobre el contenido generado, pero otorga a Taplio 
una licencia mundial y no exclusiva para usar, modificar y distribuir dicho contenido a través del servicio para 
su funcionamiento operativo.
- Inexistencia de exclusividad: Al ser generado por IA, el contenido podría no ser único y resultados 
similares podrían ser entregados a otros usuarios.

 Usos y prohibiciones
- Usos prohibidos: Crear perfiles falsos, suplantar identidades, enviar SPAM, realizar "scraping" no autor-
izado de datos de terceros o cualquier acción que infrinja el Acuerdo de Usuario de LinkedIn.
- Usos admitidos: Programación de posts, análisis de métricas propias, generación de borradores asistidos 
por IA y gestión de interacciones permitidas por la interfaz.

 Seguridad y certificaciones
- Seguridad: Implementan cifrado HTTPS para la transmisión de datos y almacenamiento en infraestructura 
certificada de Google Cloud.
- Extensión de Chrome: La extensión accede a cookies de sesión para actuar en nombre del usuario, lo 
cual es un punto crítico de seguridad que requiere control de acceso estricto en el equipo del empleado.

 Otros
- Jurisdicción: En caso de conflictos legales, la legislación aplicable suele ser la de la sede de lEmpire 
(Francia/EE.UU. dependiendo de la entidad contratante), lo que podría complicar reclamaciones desde 
España.

 Fuentes consultadas:
- Términos de Servicio oficiales
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- Política de Privacidad
- Precios y características de IA
- Condiciones de la Extensión Taplio X

Para más información y herramientas:

Explora look4.tools para descubrir las mejores soluciones tecnológicas del mercado.

Inicio Todas las herramientas Categorías

Este documento ofrece recomendaciones generadas mediante análisis humano y sistemas de IA automatizados. La información tiene carácter 
meramente informativo y no constituye asesoramiento legal, profesional ni garantía de resultados. Las marcas, logotipos y nombres comerciales 
pertenecen a sus respectivos propietarios y se utilizan únicamente con fines identificativos.
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