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Prosp Al LinkedIn Automation

Prosp es una plataforma avanzada de automatizacién de prospeccion en LinkedIn disefia-
da especificamente para agencias de generacion de leads, equipos de ventas SDR/BDR
y departamentos de marketing. Permite escalar el envio de mensajes mediante hiperper-
sonalizacion por inteligencia artificial, analizando la actividad reciente y el perfil de cada

contacto. Es la solucién ideal para profesionales que buscan gestionar campafias masivas
de forma segura, centralizada y con un toque humano real.
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INFORMACION DE LA HERRAMIENTA

Qué y para quién es

Prosp es una plataforma de automatizacion de prospeccion en LinkedIn disefiada para escalar el envio de
mensajes mediante personalizacion por inteligencia artificial. Esta dirigida especificamente a agencias de
generacion de leads, equipos de ventas (SDR/BDR) y departamentos de marketing que buscan aumentar
su tasa de respuesta sin perder el toque humano en las comunicaciones. Su enfoque profesional se centra
en la eficiencia operativa, permitiendo gestionar campafias masivas de forma segura y centralizada.

Principal ventaja profesional

La capacidad de generar hiperpersonalizacion a escala analizando los datos del perfil y la actividad
social reciente de cada contacto, lo que permite enviar mensajes Unicos que no parecen automatizados,
aumentando drasticamente el CTR y la tasa de respuesta positiva.

Para quién no es

No es apta para profesionales independientes con presupuestos muy reducidos o que realicen prospeccion
de bajo volumen (menos de 20 mensajes semanales), ni para empresas que prioricen estrategias multicanal
complejas (email, llamadas, etc.) dentro de una misma secuencia, ya que Prosp esta especializado casi
exclusivamente en el ecosistema LinkedIn. Tampoco es para usuarios que buscan una herramienta de gestion
de bases de datos estatica, dado que su valor reside en la ejecucion dinamica de campanas.

funcionalidades clave

- Personalizacion por IA ilimitada: Genera mensajes adaptados a la actividad y biografia de cada prospecto
sin limites de créditos.

- Notas de voz automatizadas: Permite insertar mensajes de audio en las secuencias para humanizar el
contacto.

-Buscador de leads y Extensién de Chrome: Herramientas integradas para extraer contactos directamente
de LinkedIn y Sales Navigator.

- Bandeja de entrada unificada: Centraliza todas las conversaciones de mdltiples cuentas de LinkedIn en
un solo panel para facilitar el seguimiento.

- Proxies residenciales gratuitos: Asigna un proxy Unico por cuenta afiadida para minimizar el riesgo de
baneo o restricciones por parte de LinkedIn.

- Rotacion de cuentas: Distribuye el volumen de envio entre diferentes perfiles configurados para optimizar
el alcance diario.

Precios

El modelo de precios se basa en el nimero de "slots" o cuentas de LinkedIn conectadas.

- Version gratuita: Disponible mediante un periodo de prueba (Free Trial) para testear todas las funcionali-
dades principales antes de la suscripcion.

- Suscripciéon Mensual: Aproximadamente $79 por cuenta/mes (el precio suele reducirse drasticamente al
afiadir més cuentas).

- Plan Anual: Supone un ahorro considerable, situandose en torno a $59 por cuenta/mes si se factura
anualmente (precios sujetos a ofertas temporales como las de AppSumo o escalas por volumen).

- Incluye en todos los planes: Al ilimitada, contactos ilimitados, campafias ilimitadas y proxies gratuitos.

Perfil del usuario

- Agencias de Lead Generation que gestionan cuentas de varios clientes simultaneamente.
- Startups tecnoldgicas con procesos de ventas "outbound" intensivos.

- Departamentos de Recursos Humanos y Headhunters para la captacion activa de talento.
- Consultoras B2B que requieren una entrada constante de reuniones comerciales.

Nivel técnico requerido

- Uso: Intermedio. Requiere entender la I6gica de embudos de venta y redaccion de "prompts” para la IA.

- Configuracion: Bajo-Medio. La instalacion de la extension y la conexion de cuentas esta guiada, aunque
requiere nociones basicas sobre limites de seguridad en LinkedIn.

Ejemplos de uso profesional

- Agencias: Gestionar 10 perfiles de LinkedIn de diferentes clientes desde un Unico panel, enviando
mensajes personalizados que mencionen el Ultimo post posteado por el prospecto.
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- Equipos de Ventas: Automatizar el seguimiento de contactos que aceptaron la invitacién pero no re-
spondieron al primer mensaje de valor.

- Eventos: Invitar masivamente a contactos de un sector especifico a un webinar, personalizando el motivo
de la invitacion segun el cargo del destinatario.

Uso y distribucion

- Version web: Plataforma central de gestién y analitica.

- Extensiones del navegador: Disponible para Chrome (necesaria para la extraccion de datos y sin-
cronizacion).

- Version escritorio: Acceso via navegador optimizado.

Integraciones

- Facilidad de integracion: Nivel medio mediante Webhooks y herramientas de terceros.

- Integraciones nativas: Se conecta con LinkedIn Sales Navigator para la importaciéon directa de listas
filtradas.

- Zapier/Make: Posibilidad de conectar con CRMs externos (Salesforce, HubSpot, Pipedrive) para volcar los
leads que responden positivamente.

Notas finales

informacion legal, licencias, contratos

Prosp opera bajo un modelo de Software as a Service (SaaS). El usuario mantiene la propiedad de los
datos de sus prospectos, pero debe cumplir con las politicas de uso de LinkedIn. La herramienta implementa
medidas de seguridad (proxies residenciales y limites de actividad humana), pero el uso de automatizacion
siempre conlleva un riesgo residual inherente a los términos de servicio de la red social.

Para mas informacion:

- Sitio web oficial

- Estructura de precios

- Portal de soporte y documentacion
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CONSEJOS DE IMPLANTACION

Aplicacién profesional

La herramienta esta disefiada para empresas de servicios B2B, agencias de marketing y departamentos de
ventas que gestionan procesos de venta consultiva. Es ideal para organizaciones que necesitan escalar la
prospeccion saliente sin incrementar proporcionalmente el personal de ventas. El presupuesto se sitda en
una franja media, optimizado para equipos que gestionan al menos una cuenta de LinkedIn por comercial de
forma intensiva. Puntos clave: permite la gestion multicuenta centralizada y la personalizacién de mensajes
mediante modelos de lenguaje que analizan publicaciones recientes del prospecto para evitar el filtrado de
spam.

Madurez digital requerida

- Usuarios: Nivel intermedio. Deben estar familiarizados con el uso de LinkedIn Sales Navigator y tener
nociones basicas de copywriting para ventas y disefio de secuencias de seguimiento.

- Empresa: Se requiere una definicion clara del Ideal Customer Profile (ICP) y una propuesta de valor
validada en el mercado. La empresa debe contar con procesos de gestion de leads (CRM) para procesar las
respuestas generadas.

Plan orientativo de implantacion

Pasos necesarios y estimaciones

- Tiempos estimados de despliegue: De 1 a 2 semanas para una configuracion éptima y segura.

- Evaluacién inicial: Auditoria de los perfiles de LinkedIn existentes. Es critico verificar la antigiedad de las
cuentas para establecer limites de envio graduales (calentamiento de cuenta).

- Implantacion inicial: Instalacion de la extension técnica, configuracion de los proxies residenciales
proporcionados para asegurar que la conexion se realice desde una IP coherente y creacién de la primera
campafa piloto con un segmento pequefio (50-100 leads).

- Prueba de concepto: Ajuste de los triggers de la IA durante los primeros 5 dias para asegurar que el tono
de los mensajes hiperpersonalizados sea natural y alineado con la marca.

- Formacion y capacitacion: Sesiones sobre cémo gestionar la bandeja de entrada unificada para evitar
duplicidad de contactos y como extraer listas desde LinkedIn Sales Navigator.

- Seguimiento: Revisién semanal de métricas de aceptacion y respuesta para ajustar los "prompts" de
personalizacion.

Necesidades de formacion del equipo

El equipo debe ser capacitado en la redaccién de secuencias logicas y en el manejo de la bandeja de entrada
centralizada para dar respuesta rapida a los leads interesados. Es fundamental la formacion en "ingenieria
de prompts" basica para optimizar como la IA interpreta la actividad social de los contactos.

Perfiles necesarios

- Perfiles técnicos necesarios: Un administrador de sistemas o responsable de operaciones de ventas
(SalesOps) para configurar integraciones via Webhook con el CRM.

- Personal externo recomendado: Consultor experto en Social Selling para definir la estrategia de contenido
y mensajes iniciales.

Retorno de la inversion

- Tiempos: Se suele observar un incremento en el volumen de reuniones agendadas a partir del primer mes
de uso activo.

- Como medirlo, KPIs: Tasa de aceptacion de invitaciones (objetivo >30%), tasa de respuesta positiva
(objetivo >10%) y coste por reunion generada (CPL) comparado con el coste de publicidad pagada.

Otros

- Seguridad de la cuenta: La rotacién de IPs residenciales es una caracteristica critica para agencias que
operan desde diferentes ubicaciones geograficas, evitando bloqueos por "actividad sospechosa".

- Estrategia de contenidos: La efectividad de la herramienta aumenta si el perfil que prospecta tiene
actividad reciente en su muro, ya que la IA de Prosp puede referenciar reciprocidad en las comunicaciones.
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PREGUNTAS FRECUENTES

¢Qué es Prosp y a qué perfil profesional se dirige?

Prosp es una plataforma de automatizacion de ventas especializada en LinkedIn que utiliza inteligencia artificial para
personalizar mensajes a gran escala. Esta disefiada principalmente para agencias de generacion de leads, equipos
de ventas (SDR/BDR) y departamentos de marketing que requieren gestionar multiples cuentas y automatizar su
prospeccion de forma segura.

¢Como aborda la plataforma la seguridad y la prevencion de blogueos en LinkedIn?

Para minimizar el riesgo de restricciones, Prosp asigna proxies residenciales gratuitos por cada cuenta conectada,
simulando una conexion organica. Ademas, permite la rotacion de cuentas para distribuir el volumen de envios y aplica
limites de actividad que imitan el comportamiento humano, cumpliendo con estandares técnicos de seguridad para
automatizacion.

¢Es posible utilizar Prosp de forma gratuita?

La plataforma no ofrece una version gratuita permanente, pero dispone de un periodo de prueba (Free Trial) que permite
testear las funcionalidades de personalizacién por IA, el buscador de leads y la gestion de campafias antes de formalizar
una suscripcion de pago.

¢,Cudl es el coste operativo para un equipo profesional?

El modelo de precios se basa en el nimero de cuentas de LinkedIn conectadas. La suscripcion mensual estandar tiene
un coste aproximado de $79 por cuenta, mientras que el plan anual reduce el precio a unos $59 por cuenta/mes. Existen
descuentos por volumen al afiadir multiples 'slots' o usuarios adicionales.

¢Qué nivel de personalizacion ofrece la inteligencia artificial integrada?

A diferencia de otras herramientas con créditos limitados, Prosp ofrece IA ilimitada para analizar la biografia y la actividad
social reciente de los contactos. Esto permite generar mensajes Unicos, aperturas personalizadas y el envio de notas de
voz automatizadas para incrementar las tasas de respuesta.

¢ Se integra con sistemas CRM existentes como Salesforce o HubSpot?

Si, la integracion es de nivel medio. Prosp puede conectarse con CRMs externos y otras herramientas de productividad
mediante el uso de Webhooks y plataformas de automatizacion como Zapier o Make, facilitando el trasvase de leads
cualificados a los embudos de venta corporativos.

¢Es necesario instalar alguna aplicacion o software de escritorio?

Prosp funciona principalmente como una plataforma web centralizada para la analitica y gestion. Sin embargo, requiere
la instalacion de una extension de Chrome especifica para realizar la extraccion de datos de LinkedIn Sales Navigator y
sincronizar las cuentas de forma efectiva.

¢ Como se gestiona la privacidad y la propiedad de los datos?

Bajo su modelo SaasS, el usuario mantiene la propiedad total de los datos de los prospectos y las listas generadas.
La herramienta actia como procesador de datos, y aunque implementa medidas de seguridad técnica, el usuario es
responsable de cumplir con las condiciones de servicio de LinkedIn y las normativas de privacidad vigentes.

¢Para qué casos de uso NO se recomienda esta tecnologia?

No es una herramienta adecuada para profesionales independientes con un volumen de prospeccion muy bajo (menos
de 20 mensajes semanales) o empresas que busquen una solucién multicanal que incluya llamadas telefonicas y correos
electronicos nativos, ya que esta estrictamente optimizada para el ecosistema de Linkedin.

¢Es una herramienta open source o puedo descargar su cédigo de GitHub?

No, Prosp es un software propietario de cédigo cerrado distribuido bajo licencia comercial. No existe una version en
repositorios publicos de cddigo abierto, y su mantenimiento y actualizaciones dependen exclusivamente del proveedor
del servicio.
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CONTRATOSY CONDICIONES

Informe técnico descriptivo: Prosp (Prospect Al)

Principales recomendaciones

- Uso de Cuentas de LinkedIn: Dado que la herramienta utiliza automatizacion (prohibida en los términos
de servicio de LinkedIn), se recomienda el uso de cuentas especificamente dedicadas a ventas y no perfiles
personales criticos, para mitigar el riesgo de suspensién permanente.

- Configuracién de Limites: Es imprescindible configurar los limites de actividad diaria dentro de los
umbrales "humanos" permitidos y utilizar los proxies residenciales proporcionados para evitar la deteccién
por geolocalizacion inconsistente.

- Transparencia en la IA: Al usar personalizacion mediante IA para contactar con ciudadanos de la UE, se
recomienda informar de que el mensaje ha sido generado o asistido por inteligencia artificial si asi lo requiere
la normativa sectorial o interna.

Ley de Inteligencia Artificial (Al Act)

- Clasificacion de Riesgo: Bajo. Segun el Al Act de la UE, los sistemas de automatizacion de marketing y
generacion de texto no se consideran de alto riesgo, siempre que no se utilicen para perfilado discriminatorio
0 puntuacion social.

- Transparencia: La herramienta debe permitir al usuario final supervisar el contenido generado para evitar
"alucinaciones" o mensajes inapropiados antes del envio.

Privacidad y proteccion de datos

- Responsabilidades: La empresa usuaria actia como Responsable del Tratamiento (Controller), mientras
que Prospect Al actia como Encargado del Tratamiento (Processor).

- Ubicacion de los datos: Los datos se almacenan y procesan principalmente en Estados Unidos utilizando
infraestructuras de AWS.

- Transferencia internacional: Al operar desde EE. UU. (bajo la entidad Primary Byte Ventures, LLC), existe
unatransferencia internacional de datos. La empresa aporta un Anexo de Procesamiento de Datos (DPA) que
incluye las Clausulas Contractuales Tipo (SCC) de la Comisidn Europea para legitimar dicha transferencia
tras la caida del Privacy Shield.

- Derechos ARCO: El usuario es responsable de atender las solicitudes de acceso, rectificacion, supresion
u oposicién de los prospectos. La plataforma debe facilitar herramientas para eliminar datos de contactos de
forma definitiva si estos lo solicitan.

Propiedad intelectual

- Propiedad de datos: El usuario mantiene la propiedad total de los "Datos Enviados” (Submitted Data), es
decir, sus listas de contactos y mensajes propios.

- Propiedad del resultado: Prospect Al reclama la propiedad de los "Datos de Salida" (Output Data) de su
base de datos propia, pero otorga una licencia limitada al usuario para su uso interno profesional durante la
vigencia de la suscripcion.

- Contenido generado por IA: Los textos generados por la IA de la plataforma suelen carecer de proteccion
por derecho de autor (propiedad intelectual) en diversas jurisdicciones de la UE al no haber una intervencion
humana creativa directa en su génesis, aunque el usuario puede reclamar derechos sobre la edicion final.

Usos y prohibiciones

- Usos admitidos: Prospeccion comercial B2B, blusqueda de talento por reclutadores y gestion de campaiias
de marketing directo.

- Usos prohibidos: No esta permitido usar la herramienta para determinar la elegibilidad de crédito, seguros,
empleo (en sentido de evaluacién de riesgos) o cualquier propésito cubierto por leyes de informes crediticios.
Esta prohibido el "scraping" masivo que sature o dafie la infraestructura de LinkedIn.

Seguridad y certificaciones

- Seguridad: Implementa cifrado de datos en transito (TLS) y en reposo, segregacion de datos por subdo-
minios de cliente y copias de seguridad en la nube.

- Control de Acceso: Uso de tokens de autenticacion cifrados para las conexiones OAuth con cuentas de
Google o Microsoft.

Otros
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- Riesgo Operativo: El uso de esta tecnologia infringe técnicamente los Términos de Servicio de LinkedIn.
Aungue la herramienta emplea proxies y aleatorizacion, la empresa usuaria asume el riesgo de que LinkedIn
bloquee las cuentas conectadas.

- Jurisdiccién: Los contratos se rigen por las leyes del Estado de Delaware (EE. UU.) o, en ciertas versiones,
por las de Inglaterra y Gales, lo que complica reclamaciones legales desde Espafia.

Fuentes consultadas:

- Contrato de términos de servicio

- Anexo de Procesamiento de Datos (DPA)
- Centro de ayuda y documentaciéon

- Politica de privacidad

Para mas informacién y herramientas:
Explora look4.tools para descubrir las mejores soluciones tecnolégicas del mercado.

Inicio Todas las herramientas Cateqgorias

Este documento ofrece recomendaciones generadas mediante analisis humano y sistemas de IA automatizados. La informacion tiene caracter
meramente informativo y no constituye asesoramiento legal, profesional ni garantia de resultados. Las marcas, logotipos y nombres comerciales
pertenecen a sus respectivos propietarios y se utilizan Gnicamente con fines identificativos.
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